Praxisseminar

Regelungsfallen in
Wirtschaftsvertragen

lhr Weg unwirksame Vertragsklauseln zu vermeiden

I Die Themen
I Vorvertragliche Pflichten und Vereinbarungen
I Der Wirtschaftsvertrag als "AGB-Falle" Teilnehmerstimmen 2010:
. . I Hoher Nutzen fiir die Praxis

I Sinnvolle Gestaltung von Geheimhaltungs- FENNIEN

und Vertragsstrafenabreden
I Gewahrleistungs- und Haftungsklauseln im AGB-Fokus
I Gestaltung wirksamer Exklusivitatsvereinbarungen
I Praktikertipps zu Vertragsverhandlung und Protokollierung
I Ilhre Referenten

Christoph Schmitt Lothar Kohl

Partner der Sozietat Hoffmann Liebs
Fritsch & Partner in Diisseldorf

Partner der Sozietat Hoffmann Liebs
Fritsch & Partner, Diisseldorf

Der Referent ist seit fast 2 Jahrzehnten auf die Gestaltung Der Referent ist sténdig mit der Prifung und Gestaltung

und Prifung von AGB und Wirtschaftsvertréagen speziali- von AGB, Vertriebs- und Wirtschaftsvertragen befasst und
siert und wird bei Teilnehmern fir seinen Erfahrungsschatz berat in grenziiberschreitenden Fragen. Schwerpunkt sei-
und seine besondere Praxisndhe geschatzt. Er ist Autor des  ner Tatigkeit ist zudem die Beratung von Unternehmen bei

Buches "Allgemeine Geschéaftsbedingungen und Vertrage gesellschaftsrechtlichen Fragestellungen. Er verfiigt tber
fur Unternehmen" sowie des in Kiirze erscheinenden Wer- langjahrige Erfahrung als Dozent, insb. zum Wirtschaftsver-
kes "Wirtschaftsvertrage rechtssicher gestalten". tragsrecht, und ist Autor zahlreicher Veroffentlichungen.

30. Marz 2011 in Koln
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Regelungsfallen in Wirtschaftsvertragen

Optimieren Sie
lhre Vertrage!

| Ziel des Seminars

Fir leitende Mitarbeiter und Juristen in
Unternehmen gehort das Verhandeln
und Formulieren von Wirtschaftsvertra-
gen zum Arbeitsalltag. Doch oftmals
unterlaufen schwerwiegende Fehler, die
sich spater kaum mehr beheben lassen
und hohe Kosten nach sich ziehen.

Ausgewiesene Experten verschaffen lh-
nen einen Uberblick {iber das Spektrum
der Moglichkeiten bei der Vertragsge-
staltung. Anhand zahlreicher Beispiele
und Musterklauseln wird das Riistzeug
fiir eine interessengerechte, rechtssi-
chere und taktische Gestaltung von Wirt-
schaftsvertrdgen vermittelt. Durch die
praxisnahe Darstellung werden die Teil-
nehmer fir vielfaltige Regelungsfallen
sensibilisiert und erhalten Losungsvor-
schlége fiir die tagliche Praxis.

I Teilnehmerkreis

Angesprochen werden Juristen, die Ge-
schéftsleitung und leitende Mitarbeiter
groBer und mittelstandischer Unterneh-
men sowie Rechtsanwilte, die in der
Praxis mit der Formulierung und Ver-
handlung von Wirtschaftsvertragen be-
fasst sind.

I lhr Programm

Vorvertragliche Pflichten und Vereinbarungen
I Insbesondere Gestaltung von LOI/MoU und Vorvertrag

Gestaltung vertraglicher Praambeln, Schiedsabreden und

Salvatorischer Klauseln einschlieBlich neuer Rechtsprechung
I Sinn und Unsinn

Der (wirtschaftsrechtliche) Vertrag als "AGB-Falle"

I Abgrenzung Individualvertrag/AGB nach neuester Rechtsprechung

I Vermeidung AGB-rechtlicher Intransparenz und tiberraschender
Klauseln bei Standardvertragen oder AGB-Vertrégen

I Gewahrleistungs- und Haftungsklauseln im Fokus der neuesten
AGB-Rechtsprechung

I Einseitige Leistungsbestimmungsrechte; Losung vom Vertrag

I Verweis auf Inanspruchnahme Dritter

I Gerichtsstandsvereinbarungen

Haftungserweiterungen
I Ubernahme von Beschaffungsrisiken

I Garantien

Sinnvolle Gestaltung von Geheimhaltungsabreden und
Vertragsstrafenabreden (Individuell /AGB)

Die richtige Rechts- und Gerichtsstandswahl
Exklusivitatsvereinbarungen
I Insb. Alleinbezugsverpflichtungen und Alleinbelieferungsverpflichtungen

Typische Regelungsfallen in Vertriebsvertragen

Praktikertipps fir vorteilhafte und rechtssichere Vertrags-
gestaltung, Vertragsverhandlung und Protokollierung

| anmeldung@forum-institut.de oder Fax +49 6221 500-555

Ja, ich nehme teil am Praxisseminar
0 Regelungsfallen in Wirtschaftsvertragen

[0 Ich bin an weitergehenden Informationen {iber FORUM-Veranstaltungen interessiert 1
und damit einverstanden, dass mir diese auch per E-Mail libermittelt werden.

I Anmelde-Hotline: +49 6221 500-501
I Tagungs-Nr. 1103 7121

Termin/Veranstaltungsort:

Mittwoch, 30. Mérz 2011 in KéIn, 9.00 - 17.00 Uhr
Pullman Cologne

Helenenstr. 14 - 50667 Koln

Tel. +49 221 275-0 - Fax +49 221 275-2205

Name, Vorname

1  Gebihr:
€ 890,00 (+ 19% MwSt.) inklusive umfangreicher Dokumentation, Arbeits-

Position/Abteilung

essen, Erfrischungen und Kaffeepausen.

1  Anreise:

Firma

BAHN

Sonderpreise unter: www.forum-institut.de /bahn

I  Rickfragen und Information

StraBe

Pia Wilke - Tel. +49 6221 500-830 - p.wilke@forum-institut.de

1 Zimmerreservierung:
Fir FORUM-Teilnehmer steht ein begrenztes Zimmerkontingent zu Vorzugs-

PLZ/Ort/Land

konditionen zur Verfligung. Bitte beachten Sie, dass das Abrufkontingent
automatisch 4 Wochen vor Veranstaltungsbeginn verfallt. Bitte nehmen Sie
die Zimmerreservierung direkt im Hotel unter Berufung auf das FORUM-

Telefon

Kontingent vor.
1 AGB

E-Mail

Es gelten unsere Allgemeinen Geschéftsbedingungen (Stand: 19.12.2008), die wir auf
Wunsch jederzeit (ibersenden und die im Internet unter www.forum-institut.de /agb
eingesehen werden kénnen.

Wir empfehlen den Abschluss einer Seminarriicktrittskostenversicherung.

Ansprechpartner/in im Sekretariat

Details finden Sie unter www.erv.de

Datum, Unterschrift

FORUM - Institut fur Management GmbH - Postfach 10 50 60 - 69040 Heidelberg

Tel. +49 6221 500-500 - Fax +49 6221 500-555 - www.forum-institut.de




